K G

%

Highlights aus dem Norden Minchens

KALUZA G JANKL

o
B
-
=z
©
<
=

Zeitschriften-Layout

Fallstudie zum Corporate-Design-
Relaunch der Zeitschrift AssCompact

Pinkfarbener Cordanzug, geblimtes Hemd mit

Riesenkragen, giftgriine Plateauschuhe - kein
_’_,..--" - Outfit fur einen Politiker? Wallender Batikkittel,
handgekldppelte Peace-Miitze, ausgebleichte
Espandrillos - flr eine Finanzberaterin unmaéglich?
Richtig. Denn ,Kleider machen Leute*, spiegeln ein
Image wider, machen Eindruck - sind das Corporate
Design einer Person.




Ebenso verhdlt es sich beim Erscheinungsbild einer
Zeitschrift. Deshalb sollte in regelmafigen Abstan-
den ein Stilberater die Aufmachung unter die Lupe
nehmen und dem Zeitgeist anpassen. Und wenn es
sich dabei auch nur um kleine Accessoires handelt,
wie ein gedeckteres Farbklima, eine andere Bildspra-
che oder eine modernere Schrift.

So geschehen anno 2001, als wir die gestalterische
Umsetzung der AssCompact - dem Fachmagazin

fur die Finanz- und Versicherungsbranche - tibernah-
men: Von buntem Schriftenallerlei und grenzenloser
kunstlerischer Freiheit zu Gestaltungskonstanten
und Umsetzungsrichtlinien. Drei Jahre wurde die

Zeitschrift Monat fiir Monat nach festen Regeln
umgesetzt, das Corporate Design sanft dem sich
dndernden Bedarf angepasst und weiterentwickelt.

2004 - dem Geschmack der Branche musste erneut
Rechnung getragen werden. Nach eingehender Kon-
kurrenzbeobachtung und -analyse kamen wir zu dem
Schluss: alles neu, aber anders als die anderen und
mit ein paar bekannten Elementen (natdrlich: wegen
der Wiedererkennbarkeit!).

Im Januar 2005 kam das erste Heft im neuen Kleid
auf den Markt. Und es hat gefallen. Woher wir das
wissen? Die letzte Seite ldsst Zahlen sprechen...

Relaunch der Zeitschrift AssCompact 2002 und 2005

Aufgabenstellung:
Konzeption eines neuen, modernen Auftritts
mit seridser und kompetenter Ausstrahlung
Attraktivitat fir Anzeigenkunden schaffen
Lesefreundlichkeit verbessern
Steigerung der Auflage

Titelgestaltung bei Ubernahme im Jahr 2001
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Umsetzung:
Analyse der Mitbewerber
Analyse der Zielgruppe
Entwicklung eines Designkonzeptes
Fixierung von Gestaltungskonstanten
Definition des Corporate Design

Titelgestaltung nach dem Relaunch 2002

AssCompact

Fachmagazin fiir Risiko- und Kapltalmanagement

~ www.asscompact.de

VErsicherungsratings: Finanzstar
zum entscheidenden Wettbewerbsfak

Central:
Keine Gefahr
fur die PKV!

€3,80 02/2003“

+ + + Quo vadis Assekuranz? + + +



Titelgestaltung seit dem Relaunch 2005

www.asscompact.de
AssCompact
www.asscompact.de

Gerling Leben:

bAV - mit gebiindelten
Kréften zur konkurrenzlos
guten Abschlussquote

05/2005

Fondsdepot Bank:
Eine der grofiten
Fondsbanken startet
Marktoffensive

Dialog Leben:
Konsequente
Maklerorientierung

Riidiger R. Burchardi,
Vorstand der Dialog Lebensversicherungs-AG

AssCom

Fachmagazin fiir Risiko- und Kapitalmanagement

3,80 €

pact

05/2005

bAV-Forum: 18. Mai in Neuss

Titelgestaltung Relaunch 2002: Titelgestaltung Relaunch 2005:

m Neukonzeption des AssCompact-Logos m  Uberarbeitung des Titelkopfes

m  komplette Uberarbeitung des Titelrasters m neue Definition des Titelrasters

m typografische Normierung m leichte Anpassung des Farbklimas

m Anderung des Farbklimas (hell und freundlich) (Reduzierung von Dunkelblau und -rot)

m Definition der Bildsprache (Ubersichtlichkeit) m  Erweiterung der Bildsprache (Testimonials)
® neue typografische Normierung



Typografie im Wandel:

Typografie bei Ubernahme der Zeitschrift:

Mo IFoszy browin JPemy Jumps OVEr TS HVER e Ry brown oy

over the river The Foxy brown Pony jumps over the river The Foxy brown Pony jumps over the river The Foxy
brown Pony jumps over the river Th€ FOXy brown Pony jumps over the river
The Foxy brown Pony jumps over the river

Typografie nach dem Relaunch 2002:

Agfa Rotis Sans Serif Extra Bold:
Agfa Rotis Sans Serif Regular:
Agfa Rotis Sans Serif Italic:
Schmuckschrift Horatio light:

Typografie nach dem Relaunch 2005:
The Foxy brown Pony jumps over the river
The Foxy brown Pony jumps over the river
The Foxy brown Pony jumps over the river

The Foxy brown Pony jumps over the river

Profile Bold:

Profile Regular:
Profile Light:
Profile Italic:

Sabon LT Std Roman:

The Foxy brown Pony jumps over the river

The Foxy brown Pony jumps over the river

Newsseite bei Ubernahme im Jahr 2001
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Newsseite nach dem Relaunch 2002

The Foxy brown Pony jumps over the river
The Foxy brown Pony jumps over the river

The Foxy brown Pony jumps over the river

¥ Bankhaus Wélbern
startet ersten
Polen-Fonds
(wmd) Ende August hat das Bankhaus
Wolbern € Co. mit dem Vertrieb des
ersten Polen-Fonds ,Polen 01" begon-
nen. Fondsobjekt ist die Osteuropazen-
trale des DaimlerChrysler Konzerns in
Warschau. Die Mindestbeteiligungs-
summe betragt 10.000 € bei einer pro-
gnostizierten Laufzeit von zehn Jahren.
Die Ausschilttung sollfaut Initiator von
7,5% auf 8,5% ansteigen. 1D 43415

§ Nordcapital mit
gesteigertem

sodass nunmehr ein Gesamtrating fiir
Geschlossene Immobilienfonds mag-
lich ist. Neben der Bewertung der Quali-
it einer Finanzinvestition aus der Sicht
des Anlegers unter Beriicksichtigung
der prognostizierten Rendite und des
Risikos umfasst das Immobilienfonds-
Rating die Fondskonstruktion, die Ana-
lyse der Managementqualitét und die
Bewertung der Immobile. Feri ratet
vierteljairlich 66 Immobilienstandorte
in Deutschland, 39 Immobilienstandorte
in anderen europaischen Landern und
44 Immobilienstandorte in den USA.

1D 43414

(wmd) Die Nordcapital Gruppe blickt
auf ein erfolgreiches Jahr 2003 zuriick:
Insgesamt wurden sieben Fonds mit
einem Gesamtinvestitionsvolumen von
387 Mio. € und einem Fondskapital von
125 Mio. € platziert. Das kumulierte
Investitionsvolumen nahm gegeniber
dem Vorjahr um 12,7% auf 3,4 Mrd. €
2zu. Bis Ende 2003 haben rund 23.400
private und Investoren

Seehamﬂung mit neuem
Beteiligungsangebot
(wmd) Die Hamburgische Seehandlung
bietet cine Beteiligung an dem erwor-
mS

konzipiert, die mit festen Zinssatzen
von 7% und einer bevorzugten Aus-
zahlung bedient werden. Der 1999
fertig gestellte Rohdtanker mit Dop-
pelhiille und Doppelboden verfiigt iber
eine Tragfahigkeit von iiber 300.000
dwt und wurde fir 80 Mio. US-Dol-
lar erworben. Das Schiff ist fir sieben
Jahre zuziiglich zweier Verlingerungs-
optionen von drei und zwei Jahren an
den indischen Charterer Essar Shipping
Limited fest verchartert. Das Eigenka-
pitalvolumen des Fonds von ca. 36 Mio.
€ teilt sich auf in eine Garant- und drei
Dynamik-Tranchen. 1D 43384

§ Mit Corona-Fonds
in Luxus investieren

(wmd) Der Corona-Fonds investiert in
Luxusvillen an der Costa del Sol mit
kurzer Laufzeit. Die wesentlichen Er-
trige werden durch den Kauf der Grund-
stiicke und die Projektentwicklung er-
zielt. Eine Beteiligung ist ab 10.000 €
mdglich. Initiator ist Leo J. Heinl, PEtP
Merchandising & Concepts, hilft bei
der Abwicklung und Koordination des
Fonds. 1D 43567

§ Wert-Konzept
ImmobilienFonds

benen 1.644 TEU

Mira" an. Das im Jahr 2000 in Dienst

gestellte und durch die Reederei Horst
Zeppenfeld bereederte Schiff wird mit
einer noch knapp drei Jahre laufenden

Beteiligungen in Hohe von ca. 1,4 Mrd.
€ gezeichnet. Der Investitionsschwer-

Charter Eine Beteiligung
an der MS ,Mira” GmbH & Co. KG ist
ab 20000 € mglich Vorzeltg cinge-

verzinst sich

(wmd) Seit dem 1. September firmiert
die Wert-Konzept ImmobilienFonds
GmbH als IVG ImmobilienFonds GmbH.
Die 100%-ige Tochter der IVG Immo-
bilien AG legt hauptséichlich geschios-
sene europaische Immobilienfonds fiir
Privatanleger auf. Seit 1980 wurde ein
i n etwa

punkt lag erneut bei Mit
rund 340 Mio. € finanzierte Nordcapi-
tal sieben Containerschiff-Neubauten
mit ciner Stellplatzkapazitat von ins-
gesamt 37.800 TEU. Bis Ende dieses
Jahres werden elf zusitzliche Neubau-
ten in Dienst gestellt, die alle bereits
langfristig verchartert sind. Der Ge-
schiftsbereich Immobilien entwickelte
sich mit der Platzierung von zwei Hol-
landfonds und einem Investitionsvolu-
men von 46 Mio. € positiv. 10 43491

¥ Feri entwickelt neues
Immobilienfonds-Rating

(wmd) Nach mehr als zweijahriger Ent-
‘wicklungsarbeit hat die Feri Research
GmbH ihr bisheriges Ratingverfahren
fir Geschlossene Immobilienfonds er-
weitert: Das bisherige Rating wurde
um zahlreiche fondsspezifische Kompo-
nenten und ausgebaut,

mit 3,5% p.a. Der Wechsel zur Tonna-
gebesteuerung st fiir das Jahr 2007
vorgesehen. Das Fondskapital ist fir
die Tranche 2004 auf 4,6 Mio. € und
fiir die Tranche 2005 auf 4,0 Mio. €
begrenzt. 1D 43455

§ Dr. Peters:

Neuer Fonds mit

indischem Partner
(wmd) Mit dem ,DS-Rendite-Fonds Nr.
108 VLCC Ashna® legt Dr. Peters in die-
sem Jahr einen neuen geschlossenen
Schiffsfonds auf, der die steuerlichen
Vorteile einer unternehmerischen Be-
teiligung im Kombimodell bis 2007
vollstandig nutzt. Der Anleger hat die
Wah! zwischen den Beteiligungsmog-
lichkeiten ,Garant’ und ,Dynamik".
Die Variante Garant wurde fir rendi-
te- und Anleger

vor
3,8 Mrd. € an iiber 15.000 Investoren
vertrieben. 1D 43697

§ Blue Capital legt zweiten
Osterreich-Fonds auf

(wmd) Die Blue Capital GmbH hat mit
dem Vertrieb des neuen Immobilien-
fonds ,Blue Capital Osterreich II" be-
gonnen. Zwei der vier Gebude aus dem
Portfolio befinden sich in Wien, hinzu
kommen jeweils ein Objekt in Salzburg
und Linz. Das Vienna Bio Center” ist
ein Biiro- und Laborgebaude im 3. Wie-
ner Bezirk, das ,Vienna Competence
Center" befindet sich im 9. Bezirk. Das
Salzburger Objekt Point West" befin-
det sich in Flughafennahe, und in Linz
gehort das Bruckner Biiro Center” in
das Fondsportfolio. Die Mindestzeich-
nungssumme betrigt 15.000 €.

10 44107

November 2004 AssCompact



Newsseite seit dem Relaunch 2005
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Lloyd Fonds bietet Anlegern

Containerschiff an
(wmd) Das Hamburger Emissions-
haus Lloyd Fonds AG bietet seinen
Anlegern erneut ein Kapitalanlage-
produkt mit einer dreijahrigen An-
fangsbeschiftigung (zzgl. 12 Mo-
nate Option) bei der Reederei A.P.
Moeller-Maersk A/S. Bei dem Fonds-
objekt MS ,,Commander® handelt
es sich um ein Vollcontainerschiff
mit 2.764 Standardcontainerplit-
zen (TEU) und 400 Kiihlcontainer-
anschliissen. Die Gesamtinvestition
beliuft sich auf 37,882 Mio. € mit
einem Emissionskapital in Hohe
von 11,500 Mio. €. Die Mindest-
beteiligung liegt bei 15.000 €. Die
Auszahlungen an die Kommanditis-
ten beginnen ab Juni 2007 mit 8%
p.a., ansteigend bis auf 12% p.a.,
und summieren sich auf 130% des
eingesetzten Kapitals. m51907

Commerz Grundbesitz

Gruppe verdffentlicht Zahlen

fur Offene Immobilienfonds
(wmd) Die Commerz Grundbesitz
Gruppe hat am 23. Juni die aktu-
ellsten Zahlen fiir die von ihr gema-
nagten Offenen Immobilienfonds
vorgestellt. Der von der Commerz
Grundbesitz-Investmentgesellschaft
(CGI) gemanagte Offene Immobilien-
fonds ,,hausInvest europa“ schloss
das Geschiftsjahr zum 31. Mirz ab
und konnte am 13. Juni rund 279
Mio. € an seine 500.000 Anleger
ausschiitten. Seit seiner Auflegung
im Jahr 1972 realisierte der Fonds
eine durchschnittliche Wertentwick-
lung von 6,4% p.a. 2004 flossen
dem Fonds Mittel in Hohe von rund
1,31 Mrd. € zu. Zum Stichtag 31.
Mirz befanden sich 150 Immobili-
en in 10 EU-Lindern im Portfolio,
die Auslandsinvestitionen machten
insgesamt 79,1% (Vorjahr: 76,5%)
des Immobilienvermdogens aus. Der
von der CGI aufgelegte ,,hausInvest
global“ entwickelte sich seit seinem

AssCompact | September 2005

Vertriebsstart im Mirz 2004 sehr
positiv: Bis dato flossen dem Fonds
Mittel in Hohe von 1,4 Mrd. € zu,
Ende Mirz befanden sich bereits
zehn Immobilien mit einem Volu-
men von 907 Mio. € im Bestand.
Die Entwicklung der im Mai 2001
gegriindeten Commerz Grundbesitz-
Spezialfondsgesellschaft (CGS) ver-
lduft sehr erfolgreich: Aktuell wer-
den fiinf Immobilienspezialfonds
mit einem Eigenkapitalanteil von
rund 1,1 Mrd. € verwaltet, das Im-
mobilienvermdgen beliuft sich der-
zeit auf rund 1 Mrd. €. Derzeit ist
die Auflage von zwei weiteren Spe-
zialfonds geplant: ,,Euro Retail 1¢
und ,,US Property 1“. Euro Retail 1
wird ausschliefflich Handelsimmo-
bilien erwerben und sich auf siid-
europdische Mirkte konzentrieren.
Das Eigenkapital beliuft sich auf
375 Mio. €, Investoren kénnen sich
ab einer Mindestzeichnungssumme
von 10 Mio. € beteiligen. Die Aus-
schiittungsrendite wird mit 6,0%
p.a. prognostiziert. US Property 1
investiert ausschlieflich in Immo-
bilien in den USA, der Eigenkapi-
talanteil belduft sich auf 250 Mio.
€ bei einem Immobilienvermogen
von 500 Mio. €. Die Mindestzeich-
nungssumme betrdgt 10 Mio. €, die
Ausschiittungsrendite wird mit 6,5%
p.a. angegeben. m51909
HCI-Fonds
sehr erfolgreich
(wmd) Die HCI Capital AG hat
wihrend ihrer 20-jahrigen Titigkeit
im Bereich Geschlossener Schiffs-
fonds branchenweit die meisten
Schiffe wiederverkauft. Die aktuelle
Ubersicht verkaufter Schiffe weist
eine durchschnittliche Rendite von
22,6% p.a. auf, die durchschnittli-
che Laufzeit betrigt 8,8 Jahre. Da-
bei lagen die kumulierten Ausschiit-
tungen seit Einfithrung der Tonna-
gesteuer 1999 um 6,56% und die
kumulierten Tilgungen um 21,37%
iiber Plan. Bereits jetzt hat das Un-
ternehmen rund 120 Schiffe bis
zum Jahr 2009 zu giinstigen Kon-
ditionen angebunden. Das Investiti-
onsvolumen betrigt rund 1,5 Mrd.
€. Bei den Immobilienfonds konnte
HCI insgesamt 32 Fonds mit 72 Im-
mobilien und einem Investitionsvo-
lumen von iiber 850 Mio. € platzie-
ren. Der Investitionsschwerpunkt

lag in den vergangenen Jahren vor
allem in den Niederlanden. Bei den
Private Equity Fonds konnte das
Unternehmen bisher insgesamt 100
Mio. € iiber das Fondsmanagement
Golding Capital Partners platzieren.
Die bisherige Ausschiittung dieser
Fonds lag zwischen 5% und 20%.

W 52253

Atlantic: Investition in

Kombimodell oder reinen

Tonnagesteuerfonds
(wmd) Die Atlantic Gesellschaft zur
Vermittlung internationaler Investi-
tionen mbH & Co. KG bietet mit
dem MS ,Isabelle Schulte®, einem
2.472 TEU Vollcontainerschiff der
Sub-Panamax-Klasse, Anlegern die
Chance, in eine der letzten als Kom-
bimodell konzipierten Schiffsbetei-
ligungen zu investieren. Einnahme-
sicherheit besteht durch eine fiinf-
jahrige Festcharter bei der Maersk
Sealand. Das Gesamtinvestitionsvo-
lumen beliuft sich auf 40,86 Mio. €
mit einem Eigenkapitalanteil von
16,54 Mio. €, der 2005 und 2006
auf zwei Tranchen verteilt ist. Die
Mindestbeteiligung liegt bei 25.000
€ zzgl. 5% Agio. Anleger konnen
mit Auszahlungen von 8% in 2007,
ansteigend auf 12% in 2019, rech-
nen. 51871

DB Real Estate

grundbesitzglobal

mit guter Rendite
(wmd) Der Offene Immobilienfonds
grundbesitzglobal der DB Real Es-
tate Investment GmbH konnte im
vergangenen Geschiftsjahr eine Per-
formance von 4% erzielen. Die Aus-
schiittung belduft sich daher auf 2 €/
Anteil. Im Berichtszeitraum vom 1.
April 2004 bis 31. Mirz 2005 flos-
sen dem Fonds netto rund 1.146
Mio. € zu, bei Geschiftsabschluss
verfiigte er iiber ein Vermogen von
rund 3.349 Mio. € (Vorjahr: 2.191
Mio. €) mit einem Immobilien- und
Immobilienbeteiligungsvermogen
von rund 2.172 Mio. € und rund
1.367 Mio. € an liquiden Mitteln.
Firr den Fonds wurden im letzten
Geschiftsjahr zwolf Immobilien mit
einem Gesamtvolumen von rund
845 Mio. € akquiriert. Auf Grund
der weiterhin hohen Mittelzufliisse
in den Fonds blieb die Liquiditits-

quote hoch. H52039

Newsseiten Relaunch 2002: Newsseiten Relaunch 2005:

®m Anwendung der neuen Gestaltungskonstanten m Anwendung der neuen Gestaltungskonstanten
im Gesamt-CD m Aktualisierung des typografischen Rasters

m Vereinheitlichung des typografischen Rasters durch neue Schriften inkl. Normierung
fiir die Rubrik ,, News* ®m Modernisierung des ,,Aufzdhlungszeichens*

m Ergdnzung um ein ,Aufzdhlungszeichen“
m einheitliche Platzierung von Bildelementen



Bildsprache und Farbklima

Artikelseiten bei Ubernahme im Jahr 2001
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Deutsche Immobilienfonds
wieder im Aufwind

Von Wirtschaftsjournalist und Fondsanalyst

Sonderthema Alternative Anlagefarmen‘
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Stefan Loipfinger und Beatrix Boutonnet

W

Positive Marktsignale durch Anstieg um 16%.

Bankenvertrieb als Ausloser fiir den Boom.

Uber die Erfolge von Offenen wird viel

Modellen die wirtschaftliche Komponente deutlich mehr
in den Vordergrund. Als Bewels fir diesen Trend kann die
inzwischen auf 6,2% gestiegene durchschnittliche Anfangs-
ausschiittung gelten. Sie lag 1998 noch bei mageren 4,9%.
Leider wird diese Erhohung oft dber Yen- und Frankendar-
Iehen im Fremdkapitalbereich erkauft. AuBerdem hat sich
die Fremdkapitalquote auf mittlerweile 57,7% erhdht, was
das Risiko der Immobilieninvestition selbst deutlich erhdht

punkteten bei Immobilien-

gesprochen. Sie bekamen im vergangenen Jahr 13,9 Mrd. €
neues Geld von Anlegern. Der Hohepunk ist aber langst
berschritten. Ganz still und heimlich gesteigert hat sich
die Bedeutung der schon oft totgesagten Geschiossenen
Immobilienfonds. Trotz steuerlicher Unsicherheiten in Ver-
bindung mit dem 5. Bauherrenerlass haben vor allem die
Deutschlandfonds ihr Volumen gesteigert. Und das, obwohl
die steverliche Verlustzuweisung als Hauptargument der
Vergangenheit weiter gesunken ist: Mit 25% durchschnitt-
lich spielt sie eigentlich schon fast keine Rolle mehr.

Insgesamt sind in die Geschlossenen Immobilienfonds im
vergangenen Jahr 4,76 Mrd. € geflossen. Das Geld wurde
von 137.500 Anlegern erbracht. Dazu kommen dann noch
die Bankkredite in Hahe von 6,49 Mrd. €, die von den Fonds
zur Finanzierung von Immobilieninvestitionen aufgenom-
men werden. Insgesamt ergibt sich damit also ein Investi-
tionsvolumen in Hohe von 11,25 Mrd. €.

Was war also das Geheimnis des Erfolges? Bereits seit lan-
gerem heiBt die Devise der Initiatoren Steuern vermeiden
statt Steuern sparen. So rickt nun auch bei deutschen

2]

fonds in 2003 besonders die Banken und Sparkassen. 75,19%
der Zeichnungssumme wurde ber den Banktresen einge-
sammelt. Der Grund dafi liegt Klar auf der Hand: Selbst se-
ri6s konzipierte Fonds bringen interessante Provisionen ein.
In der derzeitigen Marktsituation ist dies nicht mit vielen
Produkten darstellbar.

Aber nicht nur die Nachfrage zog an, auch das Angebot an
interessanten Objekten verbreiterte sich deutlich. Hauptver-
antwortlich dafiir war die Deutsche Telekom. Sie verkaufte
viele ihrer Objekte an Fonds, bei denen sie gleichzeitig wie-
der als langfristiger Mieter zur Verfiigung stand.

Aber nicht alle Segmente bei den geschlossenen Immobi-
lienfonds liefen gleich gut. Wahrend die Deutschlandfonds
mit einem Plus von 16% auf ein Anlegerkapital von 2,31
Mrd. € kamen (2002: 2,0 Mrd. €), haben zum Beispiel die
USA-Immobilienfonds etwas an Bedeutung verloren. So
mussten die Vorjahressieger einen Riickgang von 250% auf
immer noch gute 156 Mrd. € Anlegerkapital hinnehmen.
Der Grund war aber weniger die sinkende Nachfrage als
das fehlende Angebot durch die derzeit extrem hohen Kauf-

preise bei US-Immobilien. Denn dadurch konnten oft keine
interessanten Ausschiittungen mehr dargestellt werden.
Und selbst bei den realisierten Fonds ist sie um 0,2 Prozent-
punkte auf 7,8% gefallen.

Auch die Hollandfonds entwickelten sich mit einem ein-
gesammelten Anlegervolumen von 308 Mio. € riicklaufig.
Hier haben viele Anleger ihre Freibetrage bereits ausgereizt
und suchen nach neuen Ein entschei-

2,33 Mrd. €. Das Investitionsvolumen inklusive der Bank-
kredite in Hohe von 5,96 Mrd. € hat dazu gefihrt, dass viele
Werften weltweit iiber Jahre volle Auftragsbiicher haben.

Nicht einhalten konnten die New-Energy-Initiatoren ihre
optimistischen Prognosen. Hier ging das Eigenkapitalvolu-
men von 432 Mio. auf 343 Mio. € zurick. Breit gefichert
war das Angebot bei den Specialitatenfonds. Vom Wein dber
L bis hin zu war fast

dender Grund, warum der Newcomer sterreich einen so
glinzenden Start hinlegen konnte. Zwar ist der Markt kiein
und sehr auf Wien bezogen, dennoch flossen 356,6 Mio. €
Anlegergelder in die Alpenrepublik. Dies bedeutet ein Plus
von 187% gegeniiber dem Vorjahr. Auch Lander wie Kanada,
Frankreich und die zentraleuropaischen Staaten wurden
vergangenes Jahr geme als Moglichkeit zur Portfoliodi-
versifizierung genutzt. In der Summe investierten hier die
Anleger 234 Mio. €.

Der Gesamtmarkt der Beteiligungsmodelle sah ebenfalls gut
aus. Das Gesamtvolumen stieg von 9,05 auf 10,37 Mrd. €.
Wahrend Leasingfonds seit dem Verlustausgleichsverbot
durch den § 2b auf bescheidene 260 Mio. € nur noch ein
Nischendasein filhren, gab es bei Medienfonds

cin Aufatmen. Zwar hat das Image des eins-

tigen  Anlegerlieblings durch ~ kitische

Presse einige Schrammen abbekommen,
dennoch konnten 1,76 Mrd. € einge-
sammelt werden. Zu verdanken war
dieser Anstieg um 8,6% haupt- pessssmmmes
sichlich den sicherheitsorientier- ==t =
ten Medienfonds. Bei den S

fen ging es seit der Diskussion um
die Abschaffung der Tonnage-
steuer erst richtig aufwarts. Der

e g e

gute Chartermarkt bei den meisten -
Schiffstypen tat sein Ubriges dazu,
viele Investoren von der Sinnhaftigkeit
[ —

einer solchen Anlage zu berzeugen. Sie -
berwiesen 2003 ein Rekordvolumen von

Die , Loipfinger-Studie”
M Ein Branchenklassiker im zehnten Jahr
M 360 Seiten, 345,68 €

Der Inhalt:

W Ausfihrliche Tabellen und Analysen fiir die gesamte
Produktpalette der Beteiligungsmodelle: Geschiosse-
ne il (in- und Ausland), Medi
New-Energy-Fonds, Schiffsbeteiligungen, Private-Equi-
ty-Fonds und sonstige Spezialititenfonds
Initiatorenranking nach verschiedenen Kriterien: Be-
reinigte Platzierungsergebnisse iber fiinf Jahre fiir
mehr als 300 Initiatoren

e
———

alles geboten. Das Volumen steigerte sich dabei deutlich
auf 670 Mio. €. Noch keine Markterholung zeigte sich im
Bereich Private Equity - das Vorjahresergebnis konnte aber
mit 252 Mio. € gehalten werden.

Die Aussichten fir 2004 werden insgesamt sehr positiv
gesehen. Denn letztendlich sind die Alternativen am sonsti-
gen Kapitalmarkt bei dem derzeitigen Zinsniveau eher sehr
bescheiden.

Der Markt der Beteiligungsmodelle

-——
[e———

10 39709
W Hitlisten der Auf- und Absteiger in den jeweiligen

egmenten
B Detaillierte Erhebungen zu Zeichner-Charakteristika,

dern
M Exkurs zum sehr aktuellen Thema des Zweitmarktes
B Ausblick: kurz- und langfristige Trends und Prognosen
fiir die Zukunft.

Die Nutzerfreundlichkeit:

M Neues Lay-out mit Schnellfinder-Registratur

B Optisch gut aufbereitet und durch zahireiche Grafiken
Ieicht verstandlich.

[ ]

Sonderthema Alternative Anlagefarmen‘

Mai 2004 AssCompact

AssCompact Mai 2004



Artikelseiten seit dem Relaunch 2005
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I UR Zwischen Banken und Versicherungen geht es Fall doch eintreten, gilt eben: Wer zuerst komme, mahle >
S O o 0 nicht um Entweder-oder. Die Domine der Banken  zuerst. &
. VI to ria vers i ch erungen: sind rein renditeorientierte Kapitalanlagen. Wir Vers s
< (¢ g . cherer hingegen haben cin Allcinstellungsmerkmal in ~ AC Wo liegen Ihre Anspriiche an die EU-Vermittler- g
3 der langfristigen Versorgung mit biometrischen und  richtlinie? ]
< p o finanziellen Garantien. Die Lebensversicherung gehort ]
N E t = d K t t t angesichts der zunchmenden Erosion der staatlichen ~ UR Wir haben an Beratung und Service schon immer
rtrags- un ostensituation Vessorgungssystene meb den i Jdes Kundenport- inen hohen Anspruch gl s fnde wnece volle
. e folio. Bei den Versicherungslosungen kann der Kunde  Unterstiitzung, wenn dieses Regelwerk dic Service- und
awischen Klassischer K und g C i ge-
whlen. Natiirlich gibt es auch zunchmend Produkre, ~ setzlich untermauert. Die Umsetzung muss jedoch fir
die Klassische Kapitalanlageprodukte mit Versiche.  Vermittler und Gesellschaften unbirokratisch abzuwi-
rungslsungen kombinicren. Hier ist die Victoria schr  ckeln scin. Unsere sperielle Vermagensschaden-Police
erfolgreich. Uber unsere Spezialgescllschaft ,Vorsorge®  fir Versicherungsmakler steht dariber hinaus bercits
vertreiben wir im Maklermarkt modernste Produkte  zur Verfiigung.
mit Universal Life Ansatz. Der Kunde kann also ganz
flexibel ein-, aus- und zuzahlen und hat die Moglich-  AC ~Es gibt Spekulationen, dass es innerbalb des Ergo-
ket der Unterbrechung. Bei der Kapitalanlage kann er  Konzerns zu Fusionen kommen kinnte.
awischen  chancenorientierten Fondskonstruktionen
und Fonds mit Beitrags- oder Hochststandsgarantien  UR Die Ergo verfolgt eine vertricbliche Mehr-Marken-
whlen, Wir haben also fiir jeden Anlegertypen und je-  Strategie. Von dieser Strategie sind wir auch weiterhin
m des Absicherungsziel cin maRgeschncidertes Produke.  iiberzeugt.
Interview mit Ulrich Rither, ) - <r‘}
Vorstand far Makler- und Bankenvertrieb Q Q\ AC  Wie reagieren Sie auf die schlechten Ratings durch ~ AC Viele Gesellschaften sind dabei, Kosten zu sparen.
der Victoria Versicherungs-Gesellschaften P l::"l L b‘ Morgen & Morgen? Was macht die Victoria?
S " .-S: UR Wir waren bei der Produkeperformance gegeniiber ~ UR Auch wir setzen seit 2003 konsequent und erfolg-
anderen wichtigen Markeilnchmern crwas abgefallen.  reich cin ambitionicrtes Effizienzsteigerungsprogramm
t: Die Victoria L batte ei- wieder verniinftig aufgestellt und somit cin guter, sta- Mittlerweile sind aber die meisten unserer Produkte  um und haben unsere jahrlichen Betricbskosten um
nige Probleme. Sind diese bewiltigt? biler Partner. wieder gut platziert. Zurzeit verkaufen wir schr stark deutlich mehr als 100 Mio. € gesenke. Auf diesem Er-
i und  folg wollen wir uns aber keinesfalls ausruhen, sondern
Ulrich Rilther: Ja. Mittlerweile hat dic Victoria wieder  AC Geben wir iiber zu einzelnen Sparten. Beginnen unsere Pensionskasse. weiterhin alle Chancen zur Optimierung konsequent
iiber 2 Mrd. € Sicherheitsmitcel. Wir sind in der Lebens-  twir mit der betrieblichen Altersversorgung. Ist die Pen- nutzen.
und Krankenversicherung lastenfrei. Nicht nur der Sal-  sionskasse nach In-Kraft-Treten des Alterseinkiinftege- AC. Kommen wir nun zur Sachversicherung. Werden
do aus stillen Lasten und stillen Reserven st positiv,  setzes noch interessant? wir in der Sachversicherung einen neuen Preiskampf  AC Wo licgen Ibre mittelfristigen Vertricbszicle?
sondern wir haben alle Lasten ab- und Reserven auf- erleben?
gebaut. Wir bestehen alle drei Stresstests und unsere  UR Ich denke, dass die Praxis das beweist. Zusammen R Erstens: Wir wollen in der Sachversicherung un-
Solvabilititsquote liege bei iiber 170%. Wir sind also  mit der Dirckeversicherung wird dic Pensionskasse UR Wi stellen fest, dass die Mirkee in der Sachver-  sere Kundenbezichungen festigen und dort, wo cs
weiterhin cinen erheblichen Marktanteil haben. sicherung etwas weicher werden. Aber ich wiirde im  der Marke zulisst, Wachstum generieren. Zuweitens:
gewerblichen und industricllen Geschift von keinem  In der Lebensversicherung werden wir unserer Posi-
AC. Spiiren Sie sonstige Ausswirkungen des newen Ge- iibertricbenen Preiskampf sprechen. Wir bleiben ver- tion als fihrender bAV-Anbicter weiter gerecht wer-
setzes? niinftig und wollen kein Wachstum um jeden Preis. Uns  den. Daritber hinaus gilt es, die Chancen im Bercich
ist es wichtig, langfristig cin stabiler und er I verstirkt zu
Ulrch Rither UR Das Geschiif in den ersten vier Monaten war cher Partner unserer Kunden zu sein. nutzen. Drittens: In der Krankenversicherung sche ich
verhalten. Allerdings st das erste Quartal kein typisches trotz aller politischer Diskussionen cinen grofen Ver-
(37) begann nach einer Ausbil- bAV-Quartal. Aber auch die privaten Rentenprodukte AC Wo liegt Ibre Schaden-Kosten-Quote? sorgungsbedarf der Bevélkerung, den wir sowohl im
dung zum Bankkaufmann und laufen etwas zuriickhaltend an. Das ist cin Indikator s auch bei den
dem Studium der Betriebswirt- dafiir, dass die Produkee im Vermittlermarke und beim UR Die Combined Ratio ist im vergangenen Jahr von  tarifen mit unseren erstklassigen Produkten decken
schaftsehre seine Berufslauf- Kunden noch nicht angekommen sind. Wir sind aber 93% auf sensationclle 88% gesunken. Bei den derzei-  mochten.
bahn 1996 bei er Victoria als sicher, dass gerade dic Riester-Rente cin Produkt fiir tigen Marktbewegungen werden wir dicses Ergebnis
Assistent des Vorstandsvor- cin breites Kundensegment scin wird. Aber s braucht sicherlich 2005 nicht wiederholen kénnen. Es bleibt  Insgesame bin ich der festen Uberzeugung, dass wir in
sitzenden. Zwel Jahre spiter cinfach noch etwas Zeit, bis dics in den Kopfen an- allerdings bei unserem langfristigen und stratcgischen  den nichsten Jahren in der Versicherungsbranche cinen
Wechselte e in gleicher Funk- gekommen ist. Die weitere Umsatzentwicklung bei der Ziel der Combined Ratio von unter 95%. gewissen Bewusstscinswechsel erleben: Die Verlisslich-
tion in die neu gegrindete Rirup-Rente ist schwer vorhersagbar. Sic st vor allem keit und Soliditit des Versicherungspartners wird ne-
Ergo Versicherungsgruppe AG firr die Zielgruppe der Selbststindigen interessant, fiir AC Warun it das Ubertragen von Bestinden zuwischen  ben der Konditionenbetrachtung immer stirker in das
Heute ist Rither Mitglied des die erfahrungsgemi8 erst zum Jahresende dic steuer- den Vertricbswegen bei der Victoria so schwierig? Zentrum von Kundenentscheidungen ritcken. Gerade
Vorstandes der Victoria Versi lich ro- hier fishlen wir uns inncrhalb des Ergo- und Miinche-
cherung AG, der Victoria Lebensversicherung AG sowie Victoria  dukte eine Rolle spielen. UR Wir haben in der Ergo-Gruppe feste Regeln, was  ner-Riick-Verbundes schr komfortabel aufstell.
tet in alen drel Gesel den Kundenschutz beriffr. Wer den Kunden bring, er-
das Ressort Makler-und Bankenvertrieb AC Welche Produtkte werden das Rennen machen? Ver- halt auch den Zuschlag. Aber im Grunde it das Thema ~ ACVielen Dank fii das Gespriich
sicherungen oder Kapitalanlagen? kein Problem im alltiglichen Geschafr. Und sollte der suss
. AssCompact | Juli ;ml 3
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N AC  Nach dem Schlussverkauf* des letzten Jabres blick-  innovative Merkmale, die sich nicht auf die eigentli- o
1S te die Branche mit gemischten Gefiiblen auf 2005. Wi che Absicherung beschrinken, sondern passende Assis- 2
N sehen Sie das Jabr ,Null* nach der LV-Steuerfreiheit?  tance-Leistungen einschlieRen. -
¢ =
2 JR Als mittlerweile anerkanntes innovatives Versiche-  AC  Wie ist die Akzeptanz der Produkte? s
< Y rungsunternehmen ist es uns vor 2005 nicht bange. Wir 3
. haben den Ehrgeiz, weiterhin auf hohem Niveau unsere  J  Die Akzeptanz unserer Produkte it bei den freien
L] Dienstleistungen im Marke zu erbringen. Unsere Pro-  Vermittlern sehr gut. Die Qualitit wird allgemein aner-
duktentwickler haben auch in dicsem Jahr cine Palette  Kannt. Bei der Fondspolice mit Sparausfallversicherung
. von Produke-Highlights geschaffen. Als erstes wurden  erleben wir eine grofe Nachfrage, ebenso bei dem erst
Verm 1ttler Anfang Februar mit den Krankenzusatzcarifen Klassik,  Ende letzten Jahres eingefihreen BBV-Bestattungsgeld.
Komfort und Top-Komfort interessante, auf Vorsorge  Hier zeig sich, dass ein einfaches, leicht abschlieRbares
n statt Nachsorge ausgerichtete Produkte in den Verkauf  Produkt ohne Gesundheitspriifung mit einer angemes-
i St K un d e gebracht. Nach dem Motto Qualitit statt Quantitit*  senen Courtage bei Kunden und Vermittlern gleicher-
steht den Vermittlern bei der BBV-Kranken neben un-  mafen auf breite Zustimmung trifft.
seren Vollkostentarifen jetzt auch cine neue Tarifgene-
. ration von Zusatzversicherungen zur Verfigung, die  AC  Was bictet die BBV den freien Vermittlern iiber die
Nummer eins! die wnershiedichsten Vorstllungen von modernem  Prodikte inaus?
* Gesundheitsschutz erfiillen. Durch unseren jungen Be-
stand ist cin gutes Preis-/Leistungsverhiltnis gegeben. & Es ist uns schon seit Jahren cin besonderes An-
Dies honorierte der map-report in sciner neuesten Un-  liegen, den Maklern und freien Vermittlern nicht nur
tersuchung Mitte Marz mic der .ppp*.  auf der Produkescite etwas Besonderes zu bieten. Das
positive Fecdback nicht nur auf der DKM zcigt, dass
AC Und in Threm Kembereich Leben? die BBV auf dem richtigen Weg ist. Die Spezialisierung
unseres Maklervertriebs unter der Leitung von Georg
Ji Im Lebensversicherungsbercich haben wir groBe  Mehltretter trigt hicr Friichte. Unser Bestreben ist, auf
Dinge vor. Eine ganz neue Entwicklung in Sachen Ga-  die Belange der unabhingigen Vermiteler einzugehen
ranticfonds, geradezu hervorragend geeignet fiir den  und mit ihnen den grofiten Nutzen und Mehrwert in
bAV-Bereich, ist derzeit in Abstimmung und wird vo-  der Zusammenarbeit zu definieren. Fiir unsere Kom-
raussichtlich zum 1. Juli fiir alle Vertricbsbereiche zur  petenz in Beratung und Unterstiitzung, z.B. im bAV-Be-
der Bayerische Bea Verfiigung stehen. Mit diesem Produke wird dic fir die  reich, bekommen wir mittlerweile viel Lob.
Beitragszusage mit Mindestleistung geforderte Garan-
tie des Erhalts der eingezahlten Beitrige in voller Hohe  Hervorzuheben im Service ist unser Maklerportal im
AssCompact: Bereits im erfill. Das Risiko ciner zusitzlichen Haftung fir den  Internet unter wwiw.bbv-makler.de. Hier findet man
die wirtschaftliche Situation d Arbeitgeber wird somit ausgeschlossen. Im letzten  neben dem Zugang zur Vertricbssoftware  Internet-
entwickelt. Hat Ihr Unternehmen d Quartal 2005, rechtzeitig zur DKM, komme unsere  Services* alle zum Verkauf nétigen Informationen und
geschrieben oder gab es einen Riicks fondsgebundene Kinderpolice hinzu. Durch eine Viel-  Unterlagen. Fiir uns st der Vermiteler der Kunde! Des-
zahl von und halb wir alles, um unseren Kunden®
werden wir sic als cchtes lebensbegleitendes Produke cine gute Basis fir cine erfolgreiche Zusammenarbeit
Joachim Rahl: Die BBV-Gruppe ist wiederum ein gu- positionieren. 2u bicten. Im vergangen Jahr wurden iiber 45% des
tes Stiick nach vorne gekommen. Wir sind im Marke- Neugeschifts von Maklern sowie von freien Vermitt-
vergleich zunchmend stabiler aufgestellt. Die Solva- AC  Eine der BBV-Stirken liegt im Sachbereich. Hier  lern cingercicht. Sic haben somit cinen groBen Beitrag
bilititsquoten liegen bei unseren Gesellschaften baben Sic bereits drei Mal die Mitbewerber auf die  zum Vertriebserfolg geleistet. Dafiir michte ich mich
deutlich iiber dem Markedurchschnitt zwi- Plitze beim Produktinnovationspreis fiir Versicherun-  an dieser Stelle ausdriicklich bedanken!
schen 150 und 580%. Dies hat auch gen verwiesen. Wo liegen Ihre Entwicklungschancen?
bei den wichrigen Rating-Agen- AC Herr RGbl, wir danken fir das Gesprich. m sssss
turen wie Assckurata und )% Wir engagicren uns schr stark in der Seniorenabsi-
Standard & Poor’s zu cherung. Hier gehéirt die BBV nach einer Umfrage von
Hochstufungen ge- Sen-Econ zu den vier beliebtesten Maklerversicherern.
ihre. Ieh konnte bei den Seniorenkongressen der letzten Jah-
re immer auRergewshnliche Produkee fiir diese hoch
interessante Ziclgruppe prisenticren und erliutern,  joschim Rt
Niche ohne Grund hatte der bekannte Kongressanbic-
ter ,EuroForum* die BBV gebeten, im Marz ihre Pro- geb. 1946, ist Vorstandsmitglied der Bayerische Beamten Le-
cinem bensversicherung 3., Bayersche Seamten Verscherung AG
vorzustellen. und BBY Krankenversicherung AG, Minchen. Er verantw
dle Ressort Vertrieb und Marketing, Roh st elc 9
Auch auf dem Seniorenkongress 2005 on Tour im April sicherungswirtschaft tatig, seit 1979 in leitenden Positionen. In
wird sich die BBV angemessen prisentieren. Hier fillt der BBV begann er 2001 als Vertriebsd
der Startschuss zur Erweiterung unserer , Aktiv-Plus“-  zum 172002 2um ordentlichen Vorstandsmitgied bestll
Linie mit seniorengerechten Angeboten, Sie enthalten
o I AssCompact | April 2005 hssC April 2005 I .

Artikelseite Relaunch 2002:

Artikelseite Relaunch 2005:

m Anwendung der neuen Gestaltungskonstanten m Anwendung der neuen Gestaltungskonstanten
m Definition des typografischen Rasters fiir m Aktualisierung des typografischen Rasters
die Artikelseiten durch neue Schriften inkl. Normierung
m krdftiges, aber freundliches Farbklima m Ergdnzung um das Element ,Vita“
m einheitliche Platzierung von Artikelbildern m Ergdnzung um die Gestaltungsform
JVIP-Artikel“



Eine Studie des WICKERT INSTITUTS® zeigt:

Der Aufwand hat sich gelohnt!

600 befragte Personen bewerteten das Erscheinungsbild Ergebnis:
sowie die Lesefreundlichkeit de'r Fachzeitschrift wie folgt Sehr gut 615 %
(Auszug aus dem Abschlussbericht der Umfrage):

Gut 66,67 %
~Frage: Wie bewerten Sie das Layout (die Aufmachung) Befriedigend 22,62 %
hinsichtlich der Leserfreundlichkeit? Bitte geben Sie Ausreichend o
eine Schulnote. (1= sehr gut, 6 = ungeniigend)“ usreiche 377 %

Mangelhaft 0,60 %
Note 1 6,15% Ungeniigend 0,20 %
Note 2 66,67%

Note 3 22,62% Legende:

Leserfreundlichkeit

Note 4 | |3.77%

sehr gut
gl]t
Note 5 [F060% s befriedigend
ausreichend
Note 6 [-0,20% I mangelhaft
1 1 1 1 ungeniigend

| | | J
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